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®Vorstellung NET AG und PTC

®Ausgangssituation und Veränderungsprozess

®Digitaler Zwilling vs. AugmentedReality

®Anwendungsfälle, Beispiele und Ausblick

®Zusammenfassung

®Weiterführende Informationen

®Diskussion

Agenda



01 - Vorstellung NET AG und PTC
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Die NET GROUP01

Prozessoptimierung

Personaldienstleistungen

Entwicklungspartner

Ganzheitliche Lösungen für 

die Optimierung Ihrer 

Produktentwicklung

Beratung & Applikationen
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NET in Zahlen01

1996 Gegründetdurch ehemalige PTC Mitarbeiter

500+ Mannjahre Erfahrung in der Produktentwicklung

120+ MitarbeiterInnenüberzeugen mit Kompetenz und Engagement

11 Standorte für Beratung, Vertrieb , Service & Support in Deutschland

11 Vertriebspartnerfür noch mehr Branchen- und Kundennähe

13 Technologiepartnermit Zugriff auf breites Lösungsportfolio

100%Leidenschaft für Kunden und Optimierung von Produktenwicklungsprozessen
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Herausforderungen & NET Lösungen01
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NET Engagement Modell ganzheitlich & zertifiziert01

Weitere Potentiale 

heben

Kunden-
nutzen

Werteorientierter 

Vertrieb

Optimale 

Kundenbetreuung

Erfolgreiche 

Implementierung

= Zielerreichung sichern

+ Potentiale identifizieren

+ Prozesse verbessern

+ Potentiale heben  
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ÜBER PTC

Transformieren�«
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ENTWICKLUNG VERNETZUNG SERVICEBETRIEBANALYSE

Zukunftsweisende Technologieplattformen
und Unternehmensanwendungen
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